«Mein Ziel:
Geschafte
absichern. ‘

Dr. Peter Schniickel
Geschaftsfuhrer / Bauherr
Kornhaus Romanshorn AG
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Vertrauen starken und
neue Umsatzpotentiale
erschliessen



Sichern Sie lhre Geschafte

gezielt ab.

Geschaftspartner suchen bei Geschaften
im In- und Ausland Sicherheit. Dafiir sind
Bankgarantien da: Sie sichern Zahlungen

und Leistungen ab.

Fur jede Phase eines Geschafts gibt es die
passende Garantie. So sichert die «Anzah-
lungsgarantie» beispielsweise die zweck-
massige Verwendung des Geldes ab,
wahrend die «Gewahrleistungsgarantie»
die korrekte Ausfiihrung von vereinbarten
Arbeiten regelt.

Die Bedeutung von Sicherheiten im Ge-
schaftsalltag hat in den letzten Jahren
stark zugenommen, was sich auch im
Gesamtvolumen der Schweizer Bankga-
rantien spiegelt: Dieses betragt mittlerwei-
le 70 Milliarden Franken.

Tatsachlich ausbezahlt werden Garantien
zwar sehr selten, sie sorgen aber gerade
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Volker Kaseborn

bei unsicheren Marktbedingungen fir ver-
trauensvolle Geschaftsverbindungen und
ermoglichen neue Geschaftsbeziehungen.

Insbesondere bei Auslandsgeschaften sind
Garantien wichtige Turoffner. Einerseits
kennen sich die Geschaftspartner beim
Gang ins Ausland noch unzureichend,
anderseits sind je nach Land die Gepflo-
genheiten und rechtlichen Rahmenbedin-
gungen anders. Die Risiken sind effektiv
hoher. Unternehmen, die eine ungesicher-
te Anzahlung leisten, gewahren einen ein-
seitigen Vertrauensvorschuss. Das kénnen
und wollen sich viele KMU heute nicht
mehr leisten — und greifen deshalb auf
Bankgarantien zurtck.

«Die Garantie ist ein unverzichtbares Giitesiegel im
taglichen Geschaftsleben, das als Marketinginstrument
und Vertragselement wichtiges Vertrauen unter den
Geschaftspartnern schafft.»

Abteilungsleiter Garantien & Export Finance
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Wie Bankgarantien das
Vertrauen starken.

Mit einer Bankgarantie beweisen
Sie gegeniiber lhren Geschaftspartnern
lhre Vertrauenswiirdigkeit.
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Eine Garantie schafft Sicherheit.

Falls Zahlungen ausbleiben oder Lieferungen und Leistungen nicht den
Erwartungen entsprechen, kann die Garantie in Anspruch genommen
werden. Der Begunstigte erhalt damit eine zusatzliche Sicherheit und
minimiert sein Risiko.

Eine Garantie ermdglicht Geschafte.

Neue Geschafte kdnnen ein Wagnis sein. Garantien federn das Risiko
ab und ermdglichen KMU, Vertrage abzuschliessen und neue Wege zu
gehen.

Eine Garantie bietet Flexibilitat.
Bei Bankgarantien fliesst kein Geld. Die liquiden Mittel bleiben in Ihrem
Unternehmen, was Sie flexibel macht.

Eine Garantie verschafft einen Wettbewerbsvorteil.

Wer eine erfolgreiche Bank im Ruicken hat, sendet ein starkes Signal: Ein
KMU zeigt so, dass es ein vertrauens- und kreditwirdiger Geschaftspart-
ner ist.

Eine Garantie kann individuell ausgestaltet werden.

Ob es um die Absicherung einer Zahlung, einer Anzahlung, einer Offerte
oder einer Lieferung geht: Fur jeden dieser Falle gibt es die passende
Garantie.
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Das richtige Instrument
zur Absicherung.

Mit einer Bankgarantie verpflichten wir uns
als Bank in lhrem Auftrag gegeniiber lhrem
Geschaftspartner fiir lhre Schuld oder Ver-
pflichtung einzustehen. Damit sichern Sie fiir
lhren Geschaftspartner die mit lhnen verein-
barte Leistung oder Zahlung ab.

Offertgarantie

Die Offert- oder auch Bietungsgarantie
schitzt den Kaufer vor unseriésen Ange-
boten. Sie gewahrleistet, dass ein Anbieter
den Auftrag beim Zuschlag tatsachlich
annimmt und gemass Offerte ausflhrt.
Auftraggeber fur die Garantie ist der Ver-
kaufer.

Anzahlungsgarantie
Vertragsbedingungen von grosseren
Export- oder Importauftragen sehen oft
Anzahlungen des Kaufers vor. Mit der
Anzahlungsgarantie erhalt dieser die
Sicherheit, dass sein Geld zweckgemass
verwendet wird. Auftraggeber ist hier der
Verkaufer.
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Erfiillungsgarantie

Mit der Erflllungsgarantie untermauert
der Verkaufer seine Bereitschaft, die ver-
einbarte Leistung vertragsgemass und
rechtzeitig zu erbringen. Sie wird vom
Verkaufer in Auftrag gegeben.

Gewahrleistungsgarantie

Die Gewahrleistungsgarantie soll sicher-
stellen, dass der Verkaufer seine Arbeiten
vertragsgetreu ausfuhrt und die vereinbar-
te Qualitat liefert. Der Kaufer sichert sich
damit gegen nachtraglich auftauchende
Mangel ab. Die Gewahrleistungsgarantie
wird vom Verkaufer in Auftrag. Wichtig
ist, dass die Erfullungs- und Gewahrleis-
tungsgarantien zeitlich klar befristet sind.



Zahlungsgarantie Kreditsicherungsgarantie

Mit der Zahlungsgarantie sichert der Ver- Eine Kreditsicherungsgarantie gibt dem
kaufer ab, dass seine vertragsmassig er- Kreditgeber zusatzliche Sicherheit, dass er
brachte Leistung bezahlt wird. Der Kaufer sein Geld zurlickerhalt. Der Garantie-

der Leistung gibt sie bei seiner Bank in Auftraggeber kann so seine eigene Kredit-
Auftrag. waurdigkeit einer Drittpartei — meist einer

Bank — zur Verfugung stellen.

Fiir jede Geschaftsphase die passende Garantie
Garantie-Auftraggeber: Verkaufer

~ Offertgarantie —

Anzahlungsgarantie ———
—— Erfillungsgarantie —

— Gewahrleistungsgarantie —

Anzahlungs- Vertragserfiillungs- Gewahrleistungs-

phase phase phase

———— Zahlungsgarantie —————

Garantie-Auftraggeber: Kaufer
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Das Bankgarantievolumen betragt in der
Schweiz rund 70 Mia. CHF. Die hohe Summe
zeigt die grosse Bedeutung der Instrumente.

1 Bank

Dr. Peter Schnuickel sichert Geschafte der
Kornhaus Romanshorn AG erfolgreich mit
Bankgarantien von Raiffeisen ab.
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In 5 Schritten zur
geeigneten Bankgarantie.

Die Abwicklung einer Garantie ist
unkompliziert und erfolgt in nur finf
einfachen Schritten:

1 Suchen Sie das Gesprach mit dem Kundenberater in lhrer
Raiffeisenbank.

2 Er bespricht mit Thnen, welche Garantie Ihrem Bedrfnis
entspricht und wie sie ausgestaltet und abgewickelt wird.

3 Sie geben anschliessend den Auftrag an lhre
Raiffeisenbank zur Erstellung einer Garantie.

4 Ihre Angaben werden in der Bank erfasst und die
Garantie erstellt.

5 Die Garantie wird gemass lhrem Auftrag versendet.
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® Raiffeisenbanken

® Firmenkunden Zentren
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Rund 220

Raiffeisenbanken

Die rund 220 eigenstandigen Raiffeisenbanken an Gber 800 Stand-
orten in der ganzen Schweiz 6ffnen den Zugang zur gesamten Palette
an Losungen fur Unternehmer: lokal verankert und direkt vor Ort.

>450

Firmenkundenberater und Spezialisten

Raiffeisen hat Firmenkundenberater und Spezialistenteams in allen
Sprachregionen. Dazu zéhlen auch ein eigenstandiges Team mit er-
fahrenen Fachexperten flir Garantien & Export Finance.

>6000

Garantien und Biirgschaften
Raiffeisen sichert flr ihre Kunden derzeit Gber 6000 Garantien und
Blirgschaften ab.

Wir machen den Weg frei
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